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Crescere con una rete d’'impresa
Export e innovazione sono piu facil

Lecco e tra i territori pin vivaci nel recepire le opportunita di questo contratto

LECCO Il lJampione a led autopulen-
te. E il primo prodotto lecchese na-
to da una rete d'impresa: il Pib (pro-
getto innovazione business) che riu-
nisce sette aziende artigiane. Quelli
del Pib sono stati dei precursori, non
solo a Lecco. Tanto & vero che di re-
cente sono stati invitati dalla Came-
ra di commercio di Savona a portare
la loro esperienza.

Il Pib funziona e i risultati arrivano.
E la miglior pubblicita per una tipo-

PIONERI IN RETE

ta Cinzia Cogliati - la costituzione di
una rete & un‘uigmﬂ unitd importan-
le per poter mobilitare le risorse ma-
teriali e organizzative da destinare
a componenti strategiche. Aggrega-
zioni e alleanze possono essere stra-
tegie vincenti per investire, ad esem-
ip, in innovazione e internaziona-
E.uaziunﬂ, consentendo alle impre-
se di competere meglio sui mercati
globalis.
La rete d'impresa & per tutti? E qua-

li sono le funzioni aziendali che si
possono sviluppare meglio con que-
sto contratto? Secondo la Cogliati,

logia contrattuale che consente ai par-
| tecipanti di mantenere la loro iden-
tita giuridica e gestionale e di supe-

In basso, alouni esponen-
ti del Pib durante l'incon-
tro a Savona. Sopra Wal-

rare i vincoli della piccola dimensio-
ne. Il Pib ha fatto proseliti: & scattato
lo spirito d'imi-
tazione. E oggi
a Lecco sono
attive sei reti
d'impresa, che
coinvolgono
venti realta im-
prenditoriali. E
un numero che
consente a Lec-
co di essere al-
I'avanguardia:
il territorio ha
un guarto delle
reti d'impresa
della Lombar-
dia (ne sono
formalizzate
ventiquatiro),
Mentre in tutt’]-
talia le reti sono 214.
Di reti d'impresa si parlerd mercoledi,
alle 16,30 in via Caprera, nel conve-
0 organizzato dﬂlI Comitato picoo-
a industria di Confindustria Lecco.
Cinzia C :ngﬂjiaﬁ. presidente della Pic-
cola, sottolinea: «I1 contratto di rete,
introdotto circa due anni fa nel no-
stro ordinamento, pud rivelarsi lo
strumento con il quale costruire for-
me di collaborazione tra imprese che
vogliono essere pill competitive, pur
mantenendo la loro indipendenza e
la loro identita. Soprattutto per le
aziende di piccola dimensione - no-

ter Cortiana (Pib).
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RAPPORTI DI FORZA

La crisi deprime e

spaventa, sottraendo
potere contrattuale ai la-
voratari ed esponendoli a
molti condizionamenti.

«non ci sono preclusioni di tipo di-
mensionale. Tuttavia & certo che le
piccole impre-
S8  pPOS50N0
avere un inte-
resse maggio-
re a far parte
di una rele, so-
prattutto  se
vogliamo che
la ridotta di-
mensione e la
mancanza di
sinergie non
siano pilt un
limite nell’af-
frontare i mer-
cati globali. E
questo uno dei
principali mo-
tivi che hanno
spinto il Co-
mitato piccola a lavorare al proget-
to "Reti e alleanze tra imprese”, con
'obigttivo di individuare e amplifi-
care gli elementi positivi che scatu-
riscono dall'appartenenza ad una re-
te. Riguardo alle funzioni - conclu-
de la Cogliati - ad oggi i principali
esempi di reti di im{:msu riguarda-
no soprattutto scambio di informa-
zioni, collaborazione con universita
e centri di ricerca, creazione di filie-
re per aumentare il potere contrat-
tuale, investimenti, individuazione
di nuove opportunitd commerciali».
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